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El sector pide mas compensaciones por la subida del megavatio y advierte de la
pérdida de competitividad frente a Alemania y Francia, donde se paga menos

El precio de la luz se come
los resultados de la industria

ALVARO SANCHEZ, Madrid
La escalada del precio de la elec-
tricidad se ha convertido en un
enorme dolor de cabeza para bue-
na parte de la industria espafiola.
En sectores como el del metal, el
quimico, la siderurgia o el papel,
muy dependientes del uso de
energia para su produccion, la su-
bida de la factura de la luz se estd
comiendo una porcién nada des-
defiable de la cuenta de resulta-
dos. Segun media docena de pa-
tronales y empresas consultadas,
el alza estd minando su competiti-
vidad frente a las rivales de Fran-
cia y Alemania, donde la electrici-
dad también ha subido pero las
compaiiias pagan menos impues-
tos y reciben del Estado mds exen-
ciones y compensaciones, lo cual
suaviza el golpe.

El dafio es cuantificable. José
Antonio Jainaga, presidente de Si-
denor, una firma vasca dedicada
al acero, asegura que en ¢l cuarto
trimestre los gastos mensuales
por este concepto aumentaran en-

Aceria de horno eléctrico del grupo Sidenor en Basauri (Blzkaia).

Nuevo precio para hoy:
154,16 euros, otro récord

La luz continda con su escala-
da. El precio medio de la elec-
tricidad marcard hoy un ré-
cord al alcanzar los 154,16
euros por megavatio hora
(MWh), un 6,9% superior a los
144,18 euros que se registra-
ron ayer, domingo. De esta
forma, se bate el miximo
alcanzado el viernes, cuando
el precio de la electricidad en
el mercado mayorista tocé los
152,32 euros por MWh, segiin
los datos del operador del

tre cuatro y cinco millones de eu-
ros. “Supone un sobrecoste de
unos 50 millones anuales. Es un
verdadero desastre para nuestros
resultados”, lamenta.

Fernando Soto, director gene-
ral de la patronal electrointensiva
(AEGE), reconoce que el encareci-
miento del gas y de los derechos
de emisién de CO, —los dos gran-
des culpables de la explosion de
los precios— son fenémenos co-
munes en toda Europa, pero insis-
te en que la situacién de Espaiia
es particularmente negativa. “Las
subidas en otros mercados no son
tan alarmantes como las de aqui”,
se queja. Los precios para las em-
presas difieren de los que se apli-
can a los particulares, porque
aquellas también firman contra-
tos bilaterales y otros acuerdos a
largo plazo para proveerse de
electricidad. Pero segiin cdlculos
de la entidad, la industria electro-
intensiva espafiola —cuyo gasto
en energia puede llegar a supo-
ner mas de la mitad de los cos-

| mercado eléctrico OMIE.
Tras la leve trégua del fin
de semana, cuando desciende
la demanda y por tanto el
precio, la electricidad encara
otros siete dias al alza. Aten-
diendo a las franjas horarias,
la mds barata de hoy se regis-
tra entre las 05.00 y las 06.00
horas, periodo en el que baja
a 125 euros. Por el contrario,
la mis cara se dara entre las
20.00 y las 21.00; en esas horas
el precio se disparard hasta

tes— asume unas cargas que
otras no tienen: calculan que a fi-
nales de agosto pagaban el mega-
vatio hora a 96,82 euros, 34 euros
mds caro que Alemania y 55 eu-
ros més que Francia. Los nom-
bres de ambos paises aparecen
una y otra vez como ¢jemplo. Pa-
ra Soto, no es necesario que €l
Gobierno espaiiol invente nada.
“La receta es copiar las mismas
pricticas que Alemania y Fran-
cia: exenciones y compensacio-
nes al maximo permitido”. En ju-
nio, el Gobierno aprobé una com-
pensacion adicional de 100 millo-
nes de euros para ayudar a la in-
dustria electrointensiva a hacer
frente a los sobrecostes por emi-
siones de CO,. Con ¢s0s nuevos
fondos, las compensaciones su-
man 179 millones, una cantidad
que el sector sigue considerando
insuficiente por dos motivos: pri-
mero, porque estd por debajo del
techo de 220 millones que permi-
te Bruselas; y segundo, porque €s
muy inferior a la que desembol-

los 170 euros. El pasado lunes,
6 de septiembre, el precio
medio de la electricidad en el
mercado mayorista fue de
132,65 euros por megavatio
hora, unos 21,5 euros menos
que hoy. En comparacion con
el 13 de septiembre del afio
pasado, cuando el precio me-
dio diario se situé en 40,39
euros por MWh, el coste ac~
tual serd casi cuatro veces
mads caro. Las dos primeras
semanas de septiembre ya
tienen el récord de los precios
mis altos jamas vistos.

La escalada, que se ha pro-
ducido de forma casi diaria
desde el pasado junio, se debe
sobre todo al encarecimiento

Para Sidenor supone
un sobrecoste de
unos 50 millones
de euros anuales

“Quiero las tarifas
de mis competidores
europeos”, dice el
presidente de Saica

| del gas en los mercados inter-

lesy al to del
coste de los derechos de emi-
sién de CO,. Ante esta situa-
¢idn, ¢l Gobierno trabaja en
un plan de choque que espera
aprobar maiiana para que los
ciudadanos soporten este afio
una factura de la luz similar a
la de 2018. El Ejecutivo ya ha
fijado hasta final de afio una
bajada del IVA del 21% al 10%

vla ion del impuest
de generacion, del 7%, para
€s con potencia

contratada hasta 10 kilovatios,
siempre que el precio medio
mensual del mercado mayoris-
ta esté por encima de los 45
euros por MWh.

Lunes 13 de septiembre de 2021

san Alemania y Francia. Dado
que las fibricas europeas compi-
ten entre si y con otras de fuera
del continente en los mercados in-
ternacionales, el precio de la elec-
tricidad es junto al factor salarial
la clave para ser competitivas, y
esa distancia amenaza con dejar-
las rezagadas frente a sus rivales.
Ramoén Alejandro, presidente
de Saica, una empresa de mds de
10.000 empleados con sede en Za-
ragoza y dedicada a la produc-
cién de papel y cartén para emba-
lajes, reclama igualdad de oportu-
nidades. “Exportamos el 50% de
nuestra produccién de papel, y
quiero tener las mismas condiciv-
nes que mis competidores {rance-
ses, alemanes o italianos. Si todos
tenemos electricidad cara, perfec-
to; pero no es juslo que yo la ten-
ga a un precio y un competidor
alemdn a otro, porque yo no pue-
do elegir y comprar electricidad
fuera de Espaiia. Es labor del Go-
bierno que seamos competitivos
frente al resto de Europa”.

Tratamiento similar

Aniceto Zaragoza, director gene-
ral de Oficemen, la patronal que
agrupa a los principules producto-
res de cemento, coincide: “Al final
lo importante no es cudl sea el
precio que pagas, sino tu diferen-
cial con otros mercados. Paises co-
mo Francia o Alemania reducen
esos costes dentro de la ley. Y no-
sotros reclamamos un tratamien-
to similar”.

La brecha no es totalmente
nueva. El bardmetro de AEGE ya
recogia que la industria espafola
pago la electricidad en 2020 entre
20y 25 euros mas ¢ara por mega-
vatio hora que la de Alemania y
Francia,

Si las empresas estin perdien-
do rentabilidad, jpor qué no tras-
ladan los costes a los clientes? Jai-
naga, de Sidenor, lo ve imposible.
“Firmamos contratos anuales
con clientes del sector del auto-
moévil que solo permiten trasla-
dar variaciones en los precios de
ndquisicion de materias primas
En lo que se refiere a electricidad
no tenemos ninguna posibilidad,
médxime cuando nuestros compe-
tidores europeos no estin someti-
dos a la misma presion de cosles
eléctricos que nosotros”.

Aniceto Zaragoza, de la patro-
nal cementera, cree que trasladar
costes acarrea el riesgo de perder
cuota de mercado. En la industria
cementera, por ejemplo, Turquia
tiene una gran capacidad exporta
dora y sus costes son mucho 1nds
bajos porque no tiene obligacio-
nes medioambientales tan estric-
tas como Europa.

Luis Collado, presidente de la
patronal madrileia del metal (AE-
CIM), augura cierres: “Estos incre-
mentos van a ser el golpe deliniti-
VO para una parte muy importan-
te de Ja industria del metal, sobre
todo para pymes, micropymes y
auténormos, pues la energia mds
cara de Europa se paga en Espa-
fia y los pedidos se trasladardn a
paises limitrofes. O se articulan
ayudas para minimizar esla situa-
¢i6n o se estara provocando el cie-
e de muchas empresas de for-
ma inmediata o a corto plazo”,

Fernando Soto, de AEGE, ape-
la directamente a la Moncloa: “Se-
fiores del Gobierno, ayadennos.
Estamos convencidos de la necesi-
dad de la descarbonizacion, pero
necesitamos jugar con las mis-
mas reglas”.



