nomias mas fuertes con tipos
medios y altos porque ten-
dran el mayor niimero de
ventas y relacion con las
grandes multinacionales. Es-
paiia ganaria unos 700 millo-
nes de recaudacion con un ti-
po del 15%, segin el Observa-
torio de Fiscalidad de la UE.
Los perdedores, territorios
de baja tributacién y parai-
s0s. Pero no porque vayan a
perder recaudacidn, sino
porque a las multinacionales
no les interesara estar alli. De
ahi los 2.500 millones que el
Gobierno irlandés prevé per-
der, segin The Irish Times y
The Economist. A Apple y Fa-
cebook podria no compen-
sarles tener alli su sede en
Europa con miles de trabaja-
dores si deben pagar la dife-
rencia entre el 12,5% -0 me-
nos- que plantea Dublin, con
el 15%, que se llevard EEUU.
Y si mas del 10% de To que ga-
nan en ventas en Espaia y
otros paises de la UE, sevaa
repartir entre éstos. Aunque
este es un escenario todavia
muy incierto.

Estados Unidos y la ‘ta-
sationgle’.

Se da asi un paso de gigan-
te en la tributacién interna-
cional para gravar a multina-
cionales de todos los sectores
para evitar las tasas Google y
el cerco a los gigantes de Sili-
con Valley. Donald Trump
impulsé y finalmente torpe-
deo la iniciativa promovien-
do que la tasa fuera optativa
para las multinacionales. Y el
gran impulso final lo ha dado
Biden, al coincidir con su
plan de subida de impuestos
interna y para financiar la re-
construccion tras la pande-
mia. Ahora se enfrenta a otro
problema: lograr la luz verde
de su Senado. EEUU ya ad-
virtié de que el buen puerto
de las negociaciones depen-
de de que Espaiiay otros pai-
ses eliminen sus tasas Goo-
gle; pulso que mantiene ade-

- mas bajo amenaza de aran-
celes.



